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Magna Græcia Sviluppo S.c.p.A.


	Ragione sociale
	

	Attività


	

	Localizzazione
	Stabilimento principale:

Altri stabilimenti produttivi:



	Indirizzo
	

	Telefono
	

	Fax
	

	Website
	

	E-mail
	

	Data di costituzione
	

	Data di inizio attività
	

	Cod. ISTAT vecchio
	

	Cod.ISTAT nuovo
	

	Settore  di attività(IND\SER\AGR)


	

	Capitale sociale


	

	Numero soci
	

	Numero addetti
	

	Fatturato ultimi tre anni

(Ultimi tre anni)
	2002

€
	2003

€
	2004

€

	Risultato di esercizio

(Ultimi tre anni)
	2002

€
	2003

€
	2004

€

	Totale attivo di bilancio

(Ultimi tre anni)
	2002

€
	2003

€
	2004

€


	DATI DEL COMPILATORE

	Nome
	

	Posizione nell’organizzazione
	

	Responsabilità nell’organizzazione
	

	Tel:
	e-mail: 



	Età del personale dipendente
	Tipologia
	Percentuale sul totale dipendenti

	
	Bassa
	%

	
	Media
	%

	
	Alta
	%


	Specializzazione ed esperienze lavorative del personale
	Tipologia
	Percentuale sul totale dipendenti

	
	Bassa
	%

	
	Media
	%

	
	Alta
	%


	Piano di sviluppo delle risorse umane
	Stato

	
	Assente
	

	
	In corso
	

	
	In fase di attuazione
	


	Disponibilità ad ospitare attività di stage/work experience
	SI

	
	NO


	Fabbisogni formativi
	Funzione aziendale
	Figura Professionale

	
	
	

	
	
	

	
	
	


	ULTERIORI COMMENTI





	ATTUALE

	Tipologia di

Prodotti/servizi offerti
	Mercato  di

sbocco

-a-
	Posizionamento nel mercato

-b-
	Livello di

qualità

-c-
	Importanza strategica

-d-
	Fatturato mil
	%

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Totale
	
	
	
	
	
	


	POTENZIALE

	Tipologia di

Prodotti/servizi offerti
	Mercato  di

sbocco

-a-
	Posizionamento nel mercato

-b-
	Livello di

qualità

-c-
	Importanza strategica

-d-
	Fatturato mil
	%

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Totale
	
	
	
	
	
	


      Legenda: -a- Locale (provinciale- L), Regionale (R), Centro (C), Nord (N), Sud (S), Nazionale (n) , Estero (E)


         -b- Forte (F), Medio/Forte (MF), Medio/debole (MD), Debole (D)

                      -c- Riferito agli std di mercato: Alto (A), Medio/Alto (MA), Medio/Basso (MB), Basso (B)

                     -d- Bassa (B), Medio/Bassa (MB), Medio/Alta (MA), Alta (A) indicare anche il perché

          TIPOLOGIA DI CLIENTELA

	Tipologia di clientela
	Indicare la percentuale sul totale

	Grossisti
	%

	Dettaglianti
	%

	GDO e DO
	%

	Pubblica Amministrazione
	%

	Catering
	%

	Altro (Specificare)________________________________
	%


	ULTERIORI COMMENTI





     Descrizione dei clienti

	NUMERO DI CLIENTI ATTUALI:

	

	PRINCIPALI CLIENTI ATTUALI

	Nome
	% di fatturato
	Localizzazione
	Tipologia
	Informazioni eventuali

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


	NUMERO DI CLIENTI POTENZIALI:

	

	PRINCIPALI CLIENTI  POTENZIALI

	Nome
	% di fatturato
	Localizzazione
	Tipologia
	Informazioni eventuali

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


	ULTERIORI COMMENTI





Descrizione dei concorrenti:

	CONCORRENTI PRINCIPALI ATTUALI

	Nome
	Localizzazione
	Fatturato
	Punti di forza
	Punti di debolezza

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


	CONCORRENTI PRINCIPALI POTENZIALI

	Nome
	Localizzazione
	Fatturato
	Punti di forza
	Punti di debolezza

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


	ULTERIORI COMMENTI





INVESTIMENTI ULTIMI TRE ANNI
	Tipologia di investimenti
	2002
	2003
	2004

	Investimenti su immobilizzazioni materiali
	€
	€
	€

	Investimenti su immobilizzazioni immateriali
	€
	€
	€

	Investimenti Ricerca e Sviluppo
	€
	€
	€

	Investimenti in Formazione
	€
	€
	€


STRUMENTI DI AGEVOLAZIONE UTILIZZATI
	Legge
	Tipologia di investimento
	Contributo
	Anno

	
	
	€
	

	
	
	€
	

	
	
	€
	

	
	
	€
	

	
	
	€
	


PRODUZIONE
	CAPACITA’ PRODUTTIVA ATTUALE E POTENZIALE

	Anno
	N° di turni
	Sfruttamento % della capacità

Produttiva

	N
	
	

	N+1
	
	

	N+2
	
	

	N+3
	
	

	

	CERTIFICAZIONI

(riportare la data del conseguimento)

	
	Data di conseguimento
	Note
	In futuro (data prevista)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


	ULTERIORI COMMENTI





Identità e coinvolgimento di eventuali soggetti partner:                                         

	PARTNERSHIP ATTUALI

	Nome partner
	Forma di partnership
	Durata della partnership

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


	PARTNERSHIP POTENZIALI (nuove partnership o variazione partnership attuali)

	Nome partner
	Forma di partnership
	Durata della partnership

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


	ULTERIORI COMMENTI





Descrizione dei fornitori

	NUMERO DI FORNITORE ATTUALI:

	

	PRINCIPALI FORNITORI ATTUALI

	Nome
	% di acquisto
	Localizzazione
	Tipologia
	Informazioni eventuali

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


	NUMERO DI FORNITORI POTENZIALI:

	

	PRINCIPALI FORNITORI  POTENZIALI

	Nome
	% di acquisto
	Localizzazione
	Tipologia
	Informazioni eventuali

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


	ULTERIORI COMMENTI





INDEBITAMENTO COMPLESSIVO

	Indebitamento bancario a breve termine
	Indebitamento bancario a medio e lungo termine

	2002

€
	2003

€
	2004

€
	2002

€
	2003

€
	2004

€


INDEBITAMENTO BANCARIO MEDIO/LUNGO PERIODO

	Istituto bancario
	Importo mutuo
	Data
	Durata

	
	€
	
	

	
	€
	
	

	
	€
	
	

	
	€
	
	

	
	€
	
	


	ULTERIORI COMMENTI




Nel corso dell’attività saranno raccolti dati per il monitoraggio e la valutazione, da utilizzare ai soli fini statistici e trattati nel pieno rispetto della legge 196/2003.

Autorizzo la Magna Graecia Sviluppo S.c.p.A. al trattamento dei miei dati personali ai sensi della legge n.  196/03 

FIRMA

………………………….………………



















Formazione





Fornitori





Informazioni finanziarie














Informazioni commerciali








Concorrenza








Clientela





Investimenti e Produzione








Partnership








Scheda anagrafica





Data    /   /


Luogo________________________


Intervistatore___________________
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